
Sviluppare le vendite 
con Happy Market

PROPOSTA PER DIVENTARE UN PUNTO FIDUCIA 

DEI CLIENTI INTERNAUTI  SUL TERRITORIO



Il Promotore del progetto

Luigi Del Marro, titolare del Network 
Happy, è un Imprenditore di Roma 
che risentendo delle difficoltà del 
Mercato ha capito che per avere 
successo e sviluppare affari nel 
negozio si deve operare in Rete sul 
web, nelle Comunità Commerciali, 
sinergicamente con altri colleghi 
Imprenditori. 

Infatti ….
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Luigi Del Marro ha promosso 

questo progetto con il suo 

Network Happy perché la 

sua Attività sul web, da sola,  

è la Ditta NESSUNO e solo 

facendo rete si possono 

ottenere risultati perchè …

… la partecipazione di tanti 

fa il vantaggio di tutti !!

http://www.happynetwork.it/
http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


Le motivazioni del progetto

• Nei negozi sono diminuiti i Clienti e le vendite 

• Il Mercato è cambiato perché sono cambiati 

i sistemi di acquisto dei Clienti

• I Clienti rifiutano la pubblicità tradizionale fatta dai 

Vendors ma gradiscono la Pubblicità On Demand,  

cioè quella che cercano quando interessa 

• Internet influenza gli acquisti perché i Clienti usano 
il web per informarsi e decidere su cosa e dove 
comprare - www.webrooming.it

• Esistono sul web dei Competitors stranieri molto 
agguerriti che tolgono lavoro alle Attività 
tradizionali

• Alcuni Fornitori hanno cominciato a vendere 
online aumentando la concorrenza.  Quindi …
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Cosa fare ?

• I Rivenditori per non essere emarginati dal mercato 
devono reagire alle avversità  prima evidenziate 
usando i mezzi informativi ed operativi del web

• Sul web bisogna esserci ma da soli è molto difficile 
emergere perchè nel mondo globalizzato di Internet 
i Clienti privilegiano le Comunità ed i Social Network 
che sono visitati perché hanno la visibilità

• La Visibilità si ottiene con la partecipazione alle 
Comunità Commerciali che sul Web attraggono i 
Clienti similmente a quanto avviene nelle strade 
commerciali, nei Centri commerciali, nei mercatini

Infatti ….
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Situazione del Mercato

… esistono 2 Mercati interconnessi:

• Il 1° Mercato, quello tradizionale, che è saturo e 
lento e risente dell’influenza del web perché i Clienti, 
per orientarsi sulle offerte del mercato e decidere 
cosa e dove comprare usano il Webrooming

• Il 2° Mercato, quello del web, è in forte espansione e 
consente di operare nel mondo globalizzato per 
sviluppare nuovi affari nel negozio e online.
I risultati si possono ottenere con la Visibilità che il 
progetto SIA offre in via permanente con il SEO 
naturale, senza pagamento di Royalties 
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Come iniziare ?

• Per sviluppare nuovi affari tramite il Web la prima cosa è 

ottenere la Visibilità permanente perchè solo se si è trovati subito 

si può fare tutto:

• Portare i Clienti nel negozio

• Avviare la trattativa online da concludere con la vendita tradizionale

• Vendere online

• Fidelizzare i Clienti con la Comunicazione partecipata

• Creare le multicanalità Web > Negozio

• Contrastare  la concorrenza con Offerte e Promozioni

• Presentare Novità, ed altro
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La Visibilità permanente

• La Visibilità permanente sul web da soli è 
molto difficile ottenerla, salvo pagare le parole 
chiave per essere indicizzati limitatamente al 
periodo del pagamento senza però avere il 
Ranking (la popolarità ottenuta con la visibilità).

La Partecipazione alla Comunità commerciale 
Happy Market offre questi vantaggi:

• 1- la visibilità permanente gratis, senza 
pagamento di royalties per l’indicizzazione 
ottenuta con il SEO naturale

• 2- il contatto diretto con gli Internauti che 
cercano e contattano l’attività di vicinato che 
può offrire quello che stanno cercando sul web
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La Visibilità permanente gratis

• La visibilità permanente è una 
caratteristica del Network Happy che, 
essendo un Ecosistema del web 2.0, 
ottiene la Visibilità con il SEO naturale 
senza ricorrere alle parole a pagamento

• La visibilità viene concessa gratuitamente 
alle Attività partecipanti alla Rete perché
queste, pubblicando nel loro interesse le 
informazioni aziendali, arricchiscono il 
progetto di contenuti utili ai Navigatori 
Internauti
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Finalità del progetto Happy Market
… la Comunità Commerciale Italiana

Diventare in Italia un punto di 
riferimento per gli Internauti 
facendo trovare subito quello che 
cercano e mettendoli in contatto 
con le Attività di prossimità che 
non conoscono ma che offrono 
quello che stanno cercando

cioè ….. >
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Finalità del progetto

• Creare sul Web la Comunità commerciale 
Italiana

Happy Market
quale punto di riferimento per i Clienti Internauti 
che cercano prodotti e servizi che interessano e 
le Attività che non conoscono ma che possono 
fornirli

• Far trovare subito e sempre le Attività di vicinato 
dove recarsi facilmente per acquistare quello 
che si cerca sul web

• Far sviluppare gli affari mettendo in contatto i 
Clienti Internauti con le Attività di prossimità della 
Rete che offrono quello che stanno cercando
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Scopo e obiettivo del progetto

• Lo scopo è quello di far sviluppare gli affari sul web alle 
Attività partecipanti a Happy Market con la visibilità 
permanente per contrastare la concorrenza dei 
Competitors stranieri e portare i Clienti Internauti a fare 
acquisti nel negozio o nell’E-Shop 

• L’obiettivo è quello di far partecipare molte Attività che 
con deontologia rispettano il Codice di tutela dei 
Consumatori per diventare sul web i Punti Fiducia per gli 
acquisti nei negozi di prodotti e servizi

• Per la partecipazione delle Attività non ci sono costi né 
serve avere il Sito perché sono i Clienti che usano il Web 
per cercare i Vendors. 
Le Attività devono solo partecipare per essere trovate !
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L’importante è 

partecipare in gruppo 

per essere trovati 

e contattati

http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


Come funziona il progetto Happy Market

• Le Attività partecipanti alla 
Rete Happy Market potranno 
registrarsi ed attivare gratis la 
Pagina BASE autogestibile per 
informare sulla propria Attività
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www.happymarket.it/roma/registrazione-gratis

http://www.happymarket.it/roma/base
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La Pagina BASE 
gratis per informare

La Pagina BASE gratis, 
informativa è autogestibile 
dall’Attività che può 
registrarsi ed attivarla 
autonomamente con 
3 semplici passaggi

www.registratigratis.it

Pagina Base autogestibile che ottiene gratis  la Visibilità 

permanente con il SEO naturale  e funziona come Pagina vetrina
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Le Pagine BASE formano la Rete Web

Esempio su www.happymarket.it/base

www.happymarket.it/roma/base

http://www.registratigratis.it/
http://www.happymarket.it/base
http://www.happymarket.it/roma/base
http://www.happymarket.it/registrati-gratis
http://www.happymarket.it/registrati-gratis


La Rete Web delle 
Attività partecipanti

La Pagina BASE di ogni 
Attività è collegata 
funzionalmente alla Rete di 
appartenenza (categoria, 

Franchising, Catena monomarca) ma 
è autonoma e risponde agli 
Internauti che cercano sul 
web le Attività di prossimità 
che offrono quello che 
stanno cercando nella 
propria zona
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Le Pagine sono individuate subito e 

contattate grazie alla visibilità permanente

Le Pagine BASE delle Imprese Affiliate formano 

la Rete Happy Market
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Un argomento da evidenziare

• Nel progetto Happy Market non ci sono disuguaglianze 
o privilegi  perché tutte le Attività hanno la stessa 
visibilità e le stesse opportunità

• Sono infatti i Clienti internauti che scelgono l’Attività da 
contattare e visitare per fare gli acquisti
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Le Attività dello stesso gruppo 
sono  visibili in unico insieme 
per far scegliere l’Attività di 
vicinato che interessa

Le Pagine BASE della Rete di 
categoria su Happymarket 
sono visibili in unico insieme e, 
con la ricerca per zona, si può 
trovare subito l’Attività di 
prossimità dove fare gli acquisti 
dei Prodotti o Servizi che 
interessanono e di quelli 
pubblicizzati nella Pagina della 
stessa Attività

16

Cliccando sul testo si apre 

la Pagina Vetrina dell’Attività 

che contiene 2 parti …
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Ricerca zona
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Contenuto della 
Pagina Vetrina 
delle Attività

Parte 1
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Pagina Vetrina PLUS – Parte 1 riservata all’Attività 

con Informazioni e Coupons Autogestibili

La Parte 1 autogestibile
contiene le Informazioni 
(pagina Base) e, con la 
Pagina PLUS, le Offerte e 
Promozioni dell’Attività con 
i Coupons autopubblicati

http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


Contenuto della 
Pagina Vetrina 
delle Attività

Parte 2
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Pagina Vetrina – Parte 2a 

riservata alle Offerte e Promozioni 

dell’Affiliante (ove esistente)

• La Parte 2 contiene le 
Offerte dell’Affiliante 
(ove esistente) ed i prodotti 
correlati pubblicizzati, in 
vendita o da prenotare 
presso la stessa Attività

Pagina Vetrina – Parte 2b con la Pubblicità 

dei prodotti correlati in vendita nei negozi

Queste Offerte e Promozioni 

sono pubblicate nelle Pagine 

Base e Plus di tutte le Attività 

dello stesso gruppo

http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


La Pagina BASE gratuita serve a:

• Pubblicare autonomamente le informazioni dell’Attività anche 
con logo, foto e mappa

• Avere visibilità permanente gratis con il SEO naturale

• Essere contattati dagli Internauti che cercano sul web quello che 
l’attività può fornire con il suo negozio di prossimità. 
L’Attività deve solo rispondere con la comunicazione partecipata

• Pubblicare le Informazioni dell’Affiliante (ove esistente) che 
accrescono la visibilità e la popolarità del Network e delle Attività 
partecipanti

• Ospitare i prodotti correlati dei Fornitori convenzionati che il 
Cliente può acquistare dalla stessa Ditta nella cui pagina vetrina 
ha visto i prodotti 
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http://www.lacomunicazionepartecipata.it/


Il Pacchetto 
dell’Affiliante 
(ove esistente)

L’Affiliante (ove esistente) 
pubblica le Informazioni, 
Promozioni e Novità  che sono 
visibili in tempo reale in tutte le  
Pagine Vetrina (Base e Plus) delle 
Attività collegate.

Questo servizio informa sia le 
Attività che i loro Clienti  e fa 
sviluppare gli Affari a tutta la 
Filiera commerciale

WWW.HAPPYMARKET.IT/NEGOZI.PDF 20

I Clienti comprano i prodotti dallo stesso 

Rivenditore della Pagina che li ha informati
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Le Pagine dei 
Prodotti correlati

I Fornitori convenzionati 
pubblicizzano i loro prodotti 
che sono visibili in tempo reale 
in tutte le  Pagine Vetrina (Base 
e Plus) delle Attività della Rete 
dove si possono acquistare o 
prenotare.

Questo servizio informa sia le 
Attività che i loro Clienti  e fa 
sviluppare gli Affari a tutta la 
Filiera commerciale
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I Clienti comprano i prodotti pubblicizzati dallo 

stesso Rivenditore della Pagina che li ha informati

Pagine dei « Fornitori convenzionati» del settore 

Arredamento che informano e pubblicizzano i 

Prodotti correlati da acquistare o prenotare nel 

negozio prescelto della categoria Arredamento

02/09/2018

Spazi pubblicitari dei 

prodotti correlati

Pagina contenente le informazioni 

del prodotto pubblicizzato

Prodotti pubblicizzati nelle Pagine vetrina dei Vendors

02/09/2018



Il Finanziamento del progetto

• Sono i Fornitori convenzionati (correlati) che 
possono finanziare il progetto tramite la 
pubblicità che pagano per pubblicizzare i 
prodotti e servizi nelle Pagine vetrina dei 
Rivenditori Affiliati alla Rete Happy Market

• Questo perché i loro prodotti o servizi, oltre 
ad essere visibili diffusamente sul web e 
conosciuti dai Consumatori, sono venduti dai 
Rivenditori della Rete ai Clienti che li hanno 
trovati nelle loro pagine vetrina
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Le Directory per aumentare la Visibilità

Per avere più visibilità l’Attività partecipante 

può avere uno spazio promozionale o Banner 

collegato alla sua Pagina su Happy Market 

nei Portali tematici del Network Happy 

correlati alla sua specializzazione 

merceologica visibili su www.directoryhappy.it

I Portali tematici funzionano da Landing Pages 

per aumentare la visibilità ed i contatti con i 

Navigatori Internauti
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In sintesi 

Tutte le Attività prima evidenziate e qui riepilogate  sono offerte 

gratuitamente dal Network Happy alle Attività partecipanti con la Pagina 

BASE per far arricchire il progetto con la pubblicazione di informazioni  

offrendo in cambio:

• Visibilità permanente con il SEO naturale

• Informazioni dell’Attività con mappa e foto

• Uso del Marchio collettivo quale Punto Fiducia sul territorio

• Contatti online con gli Internauti con la Comunicazione partecipata ai 

quali l’Attività deve solo rispondere

• Aumento delle vendite nel negozio e online per le Promozioni 

dell’Affiliante e per i prodotti correlati pubblicizzati  nella Pagina vetrina 

dell’Attività

• Multicanalità Web > Negozio  ma …
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Attività passiva e operativa

… tutto quanto prima esposto si chiama Attività passiva perché 
pubblicando con facilità e senza costi le informazioni dell’Attività, si 
aspetta che i Clienti Internauti trovino e contattino la stessa Attività 
quando cercano con le stesse parole pubblicate.

• L’attività passiva è comunque resa visibile in via permanente grazie 
alla sinergia delle Pagine vetrina diffuse dalla Comunità Commerciale

• Le Attività, possono sviluppare nuovi contatti e affari integrando 
l’Attività passiva con le Attività operative:

• in primis con la Pagina PLUS … per fare tutto (l’evoluzione della Pagina Base)

e con 

• News letter, SMS, Whatsapp, presenza nelle Comunità commerciali, nei 
Social Network (Facebook, Instagram, Google+, Youtube, ecc.) e nei Blog

… inoltre, con le Pagine visibilità su Happymarket, possono …
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… avere la viralità esponenziale subito e gratis

Chiedendo ad Amici e Clienti di cliccare "mi piace’’ la 
pagina dell'attività' sarà diffusa automaticamente nei 
loro Social Network creando la viralità' esponenziale per 
pubblicizzare l’Attività, dare popolarità' alla sua Pagina 
e trovare nuovi Clienti e, inoltre possono …
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… entrare in contatto con gli Internauti stranieri

I visitatori stranieri della 
pagina dell’Attività  
possono tradurne online il 
contenuto nella loro lingua 
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Le Attività possono fare altro !!

Le Attività, in qualsiasi momento, 
possono passare dalla Pagina 
BASE gratuita alla Pagina PLUS … 
per fare tutto !!

… ad un costo inferiore a quello 
di un caffè al giorno (per il 1° anno)
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Con la Pagina 
PLUS si può:

Portare i Clienti nel negozio 
con i Coupons promozionali 
autogestibili stampabili o 
visibili su Smarthphone
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Con la Pagina PLUS si può:
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Avviare la trattativa online da concludere 

con sistemi tradizionali con il Coupon 

Offerta del periodo (non è E-Commerce)

Fare Promozioni per Eventi o Giornate 

speciali  con il Coupon Happy Shop Day
(Es. il giorno del compleanno dei Clienti)

http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


Con la Pagina PLUS si può:

02/09/2018WWW.HAPPYMARKET.IT/NEGOZI.PDF 31

Vendere online 

con il Negozio di E-Shop

Realizzare la Multicanalità

Web > Negozio

http://www.happymarket.it/
http://www.happymarket.it/


Con la Pagina PLUS si può interagire con Facebook
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Con la Pagina PLUS è possibile supportare e rendere 

produttive le Pagine su Facebook di Video, Immagini, Post, 

Eventi, Novità, Promozioni perché sono collegate con link 

alla Pagina PLUS dell’Attività su Happymarket.

In questo modo la Pagina PLUS funzionerò come un minisito

senza bisogno di gestione perché tutte le pubblicazioni su 

Facebook saranno viste automaticamente sulla Pagina Plus.

Le Pagine di Facebook  usufruiranno di visibilità permanente gratis e gli Amici dell’Attività e 

gli Amici di questi  potranno usufruire dei Servizi  della Pagina Plus:

• Fare acquisti agevolati con i Coupons promozionali

• Avviare la trattativa online

• Acquistare online

• Fare la Comunicazione Partecipata

• Tradurre la Pagina nella loro lingua

• Utilizzare la multicanalità, ecc.

http://www.happymarket.it/
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CONCLUDENDO

Partecipando al progetto:

• Farete parte di un progetto finalizzato a 
fornire Visibilità permanente per far 
sviluppare affari nel Mercato del 3° millennio 
sia nel negozio che online

• Scoprirete tanti servizi utili per l’Attività che 
saranno disponibili gradualmente nel tempo 
parallelamente alla Partecipazione delle 
Attività ed allo sviluppo di Happy Market sul 
web 

Infatti la Partecipazione di tanti … 
…  fa la convenienza di tutti

Questa è solo la parte iniziale del progetto 
che è in fase evolutiva 
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La Partecipazione è Gratis

• La partecipazione con la Pagina Base è gratis 

perché l’Attività pubblicando le informazioni 

della sua attività accresce i contenuti e la 

fruibilità del progetto ed ospita nella sua 

Pagina vetrina le pubblicità dei prodotti dei 

Fornitori correlati che può vendere  

Vedi esempio della pagina Base autogestibile
www.happymarket.it/base

• Partecipa subito, è facile !
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www.happymarket.it/registrazione-gratis

www.registratigratis.it
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Si può crescere con la Pagina PLUS

• Se si vuole fare tutto si può passare in qualsiasi momento 

dalla Pagina BASE Gratuita alla Pagina PLUS … per fare tutto ! 

al costo di un caffè al giorno

vedi esempio della pagina PLUS autogestibile

www.happymarket.it/plus

Chiedi il passaggio alla Pagina PLUS
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www.happymarket.it/registrazione-plus

Il costo per il 1° anno è di:

€. 1,00 giorno = €. 0,50

€. 30,00 al mese = €. 15,00

€. 360 anno = €. 180 + Iva

Per il 1° anno c’è lo 

sconto del 50%

per consentire di provare 

la funzionalità del progetto

http://www.happymarket.it/plus
http://www.happymarket.it/registrazione-plus
http://www.happymarket.it/registrazione-plus
http://www.happymarket.it/registrazione-plus
http://www.happymarket.it/
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CONCLUDENDO



CONCLUDENDO

Il Mercato è cambiato 
profondamente e repentinamente !!

Per non essere emarginati o perdere 
Clienti è necessario partecipare al

Mercato del 3° Millennio 

COGLI SUBITO L’OCCASIONE:
REGISTRATI GRATUITAMENTE 
ed ATTIVA LA TUA PAGINA BASE
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CONDIZIONI DI PARTECIPAZIONE PER LE RETI WEB 

Essendo un progetto innovativo che va provato per 
avere la certezza dei risultati ottenibili, Happy offre 
una prova gratuita di 3 mesi al termine della quale si 
può confermare la partecipazione o annullarla 
senza problemi

Per fare la prova gratuita per le Reti di Imprese, per 
le spese di impianto, si chiede un contributo 
convenzionale di €. 10,00 + Iva per ogni Attività, con 
sconti per quantità di Affiliati, che viene rimborsato in 
caso di conferma di partecipazione 
(contributo minimo €. 100+Iva)

Le condizioni per la prova gratuita sono visibili su

www.happynetwork.it/index.php?id_product=3281&controller=product
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Chiedi informazioni per la PROVA GRATUITA

Chiedi informazioni gratuite e senza 

impegno per creare la tua Rete web di 

Imprese con la prova di 3 mesi per 

verificare la visibilità permanente gratis 

tramite il form:

www.happymarket.it/rete-imprese
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Documenti informativi del Progetto Reti Web
• Questo documento spiega sinteticamente il funzionamento per la 

partecipazione dei Fornitori Correlati che è solo una parte del Progetto 
Reti di Imprese sul web. 

• Documenti correlati che sono in .pdf per scaricarli e stamparli.

Se vuoi leggerli online devi sostituire il suffisso .pdf con .ppsx

• www.happymarket.it/comefunziona.pdf

• www.happymarket.it/attivita.pdf 

• www.happymarket.it/affilianti.pdf

• www.happymarket.it/correlati.pdf

• www.happymarket.it/funzionamento-pagina-plus.pdf

• www.happymarket.it/infomarket.pdf

• www.happymarket.it/schema.pdf

• www.sviluppareaffari.it/paginaplus
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Documenti informativi del Progetto Reti Web
• Per avere informazioni sul progetto Reti di Imprese sul Web visitare:

• www.retiweb.it

• www.retiweb.it/schema.pdf

• www.retiweb.it/comefunziona

• www.retiweb.it/schema-rete.pdf

• www.retiweb.it/schema-sintetico.pdf

• www.retiweb.it/schema-funzionamento.pdf

• www.sviluppareaffari.it/retiweb

• www.sviluppareaffari.it/reti-imprese-info.pdf

• www.happymarket.it/retiimprese-schema.pdf

• www.happymarket.it/come-funziona-happymarket.html

N.B.: se vuoi leggere i documenti .pdf online devi cambiare il suffisso .pdf in .ppsx
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CREDITS
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La presentazione è di Luigi Del Marro, titolare e coordinatore del 

Network Happy che avendo  realizzato numerosi progetti  di 

Marketing collettivo anche di rilevanza nazionale, (*) quale 

Professionista esperto di Web Marketing, mette a disposizione le 

sue esperienze e conoscenze per l’eventuale realizzazione del 

progetto di Rete di Affiliazione e invita a leggere il documento 

www.rappresentantevirtuale.it che è abbinato a www.retiweb.it

(*) www.delmarro.it/webmarketing

Informazioni esaustive su questo progetto sono su:  

www.happymarket.it/come-funziona-happymarket.html

http://www.rappresentantevirtuale.it/
http://www.retiweb.it/
http://www.delmarro.it/webmarketing
http://www.happymarket.it/come-funziona-happymarket.html


CONTATTI :

Luigi Del Marro

Direzione 
Happy Network

Mail: 
l.delmarro@happy.it

Cell. – SMS
335-678.30.78
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